Fordermittel richtig finden
Bei der Baufinanzierung ist
nicht alles Gold was glanzt

Angesichts negativer Presse
und der Vielzahl an Finanzbe-
ratern und Vermittlern fragen sich
die Kunden, ob es sich noch lohnt,
jetzt eine Immobilienfinanzierung
anzuschieben und woran man ei-
nen wirklich guten Berater er-
kennt. Die hédufigsten Fragen be-
antwortet Christian Eck, Immobi-
lienkaufmann und geschaftsfiih-
render Gesellschafter der Abtei-
lung Baufinanzierung des Kieler
Familienunternehmens ECK &

Christian Eck

OBERG GmbH & Co. KG. Als unab- |

hangiger Immobilienfinanzierer
und Vermittler von Férdergeldern
ist das Unternehmen bereits seit
vielen Jahren sehr erfolgreich auf
dem Markt tatig und Partner von
vielen namhaften Bautrdgern,
Verbdnden und der Investitions-
bank Schleswig-Holstein.

Frage: Lohnt es sich noch, jetzt
eine Immobilienfinanzierung
anzuschieben?

Christian Eck: Ja, es lohnt sich,
weil die Zinsen noch giinstig sind.
Ebenso sind die Immobilienpreise
noch giinstig. Im ndchsten Jahr
wird es anders werden. Aufgrund
des Wirtschaftsaufschwungs wer-
den erstens die Zinsen und zwei-
tens die Immobilienpreise stei-

nan
geii.

Gibt es noch geniigend Forder-
mittel fiir die Eigenheimfinan-
zierung?

Ja, auf jeden Fall gibt es die. Sie
sind bloR duRerst schwierig zu
finden und zu beantragen. Hier
empfiehlt sich die Zusammenar-
beit mit einem Partner, der sich
perfekt damit auskennt. Dieser
sollte in Sachen Fordermitteln das

entsprechende Fachwissen vorwei-
sen und auch Partner der Investi-
tionsbank Schleswig-Holsteins,
dem Landesfdrderinstitut, sein,
um den Zugang zu allen Mdglich-
keiten zu haben.

Warum sollte man iiberhaupt
mit einem Finanzierungsberater
zusammenarbeiten? Was sind
die Vorteile?

Ein Berater, wie wir es sind, ist

banken- und produktunabhdngig.
Er arbeitet im Sinne
des Kunden. Bei-
spielsweise priift er
die Angebote der
Banken auf versteck-
te Gebiihren. Zudem
werden Fordermittel
in die Finanzierung
eingebunden. Nicht
alle Banken zeigen
daran ein reges In-
teresse. Im Endeffekt
bietet ein guter Be-
rater dem Kunden
sowohl das preisglinstigste als
auch das fiir ihn passendste Ange-
bot.

Worauf muss man achten, wenn
man mit einem Finanzierungs-
berater zusammenarbeitet?

Es ist nicht alles Gold, was glanzt.
Wenn Finanzdienstleister zum Bei-
spiel sagen, sie hatten 40 Bank-
partner, muss man priifen, ob sie
nur an eine einzige Plattform mit
40 Banken angebunden sind oder
ob sie wirklich ein echtes eigenes
Bankennetzwerk besitzen. Das ist
ein himmelweiter Unterschied.
Denn bei dem ersten steigt man
nur bei einer Plattform ein, was
man als Kunde auch selbst machen
kann. Hat der Berater ein echtes
Bankennetzwerk, verhandelt er im
Sinne des Kunden fiir heste Kon-
ditionen und beste Méglichkeiten
direkt mit den Entscheidungstra-
gern der einzelnen Banken. Der
Kunde sollte sichern, dass er wirk-
lich ein professionelles Finanzie-
rungsangebot bekommt und dass
nach einer intensiven Férdermit-
telrecherche die passenden For-
dermittel in die Finanzierung ein-

gebaut wurden. Ein guter Berater
| {ibernimmt die gesamte Korre-

spondenz mit Amtern und Notaren,
so dass der Kunde sich um nichts
kiimmern muss.

Sie sind Fordervermittler Nr. 1
in Schleswig-Holstein. Mit dem
groRten Fordervolumen pro Fi-
nanzierung lieRen Sie im No-
vember 2006 Banken und ande-
re Berater weit hinter sich. Wer-
den Sie da nicht auch arg von
Konkurrenten beobachtet.

Ja, das ist richtig. Wir sehen das
aber relativ sportlich. Auch wenn
Konkurrenten sich schon unter
falschem Namen zu unseren Baufi-
nanzierungsseminare anmeldeten,
dann ist das fiir uns eher ein Kom-
pliment. Eigentlich verstoRt dies
eindeutig gegen geltendes Wettbe-
werbsrecht und wurde in einer Viel-
zahl von Gerichtsentscheidungen
in derartigen Fallen bestétigt. Wir
verzichten auf eine Klage - das
hdlt uns nur dabei auf, mehr fiir
unsere Kunden zu leisten.

Das Unternehmen ECK & OBERG
zeichnet sich ja nicht nur durch
professionelle Beratung aus. Sie
sind Mitglied in Verbédnden, or-
ganisieren Events und Vortrige,
referieren selbst und zeigen so-
ziales Engagement.

Richtig. Unser Fachwissen geben
wir weiter, indem wir Vortrdge
halten - sowohl auf unseren eige-
nen Veranstaltungen als auch an
der FH und an der WAK. Wir orga-
nisieren Events zu bestimmten
Finanzthemen, zu denen dann
auch Politiker und Professoren
kommen, um zu referieren und zu
diskutieren. Als Vorstand des Re-
gionalkreises Schleswig-Holstein
Nord des Unternehmerverbands

ASU / BJU setzen wir uns ehren-
amtlich fiir die politischen und
wirtschaftlichen Interessen der
Unternehmer ein. Die Wirtschafts-
kraft Schleswig-Holsteins soll
auch durch den non-profit Unter-
nehmensfiihrer Competence Kiel
gestdrkt werden, den wir in die-
sem Sommer noch herausgeben.
Angelika Volquartz schreibt darin
ein Vorwort.

Wie sieht es bei Ihnen mit Spon-
soring aus?

Wir sind Mitglied des THW Zebra-
clubs und unterstiitzen dadurch
den professionellen Handballsport.
Unser Herzblut steckt aber im
Camp 24 I sieben. Als begeisterte
Kieler und Segler sind wir Partner
dieses Projekts der Stadt Kiel, das
den Kindern das Erlernen und Er-
fahren des Segelsports ermdglicht.
Neu in dieser Saison ist ein Bassin
vor dem Camp an der Kiellinie, wo
Minicupper von den Kindern fern-
gesteuert werden kdnnen - einer
davon ist von ECK & OBERG.

Wie ist nun Ihr Fazit? Was geben
Sie den Kunden mit auf den Weg
durch den Dschungel der Ange-
bote und Finanzberater?

Eine professionelle Beratung ist
banken- und produktunabhingig,
bindet Férdermittel mit ein und
hat das Wohl des Kunden im Auge.
Gehen Sie auf Nummer sicher und
lassen Sie sich vor der Beratung
Referenzen von Geschéftspartnern
vorlegen. Nur so kdnnen Sie sich
aufgrund der bereits erbrachten
Leistungen und Beurteilungen von
Fachleuten aus der Branche ein
wirklich umfassendes Bild von der
Beratungsqualitdt machen.

Gut gewappnet zum neuen Heim

Seminar fiir Bau- und
Kaufinteressierte

ufgrund der sehr hohen Nach-
S afrage bietet ECK & OBERG am
26. Juli und am 30. August 2007
jeweils um 18.00 Uhr wieder fiir
alle Bau- und Kaufinteressierte ein
Einsteiger-Seminar an. Der Fachre-
ferent Lasse Burmeister informiert
die Teilnehmer iiber Grundlagen der
Baufinanzierung sowie iiber hiu-
fige Fehler und Risiken. Er beant-
wortet Fragen, wie ,Was kann ich
mir leisten? Wie kalkuliere ich mei-
ne Finanzierung? Welche Maglich-

keiten gibt es fiir mich? Wie profi-
tiere ich von Fordergeldern?”, Zehn
Teilnehmer erarbeiten mit dem Re-
ferenten das Themengebiet der
Finanzierung in einer kleinen, per-
sonlichen Runde. Eine telefonische
Anmeldung unter 0431 / 570 98 30
ist erforderlich. Das Seminar dauert
etwa zwei Stunden und kostet
10,00 Euro pro Teilnehmer.

Infos: Tel. 0431 / 570 98 30,
www.eck-oberg.com.



