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Das Unmogliche mdglich machen

Gulnstige Finanzierungen plus fachliche Kompetenz plus menschliche
Fursorge: ECK & OBERG

Die Mehrwertsteuererhohung steht
den Deutschen bevor und somit auch
satte Preissteigerungen in fast allen

Bereichen. Viele befiirchten das
Ausmal’ - auch Immobilienbesitzer in
spe.

Die Materialkosten steigen ebenso wie die
Kosten fir die Handwerker und Architek-
ten. Wer ein Eigenheim erwerben mochte,
sollte jetzt zuschlagen. Doch warum direkt
zur Bank gehen, wenn es um den Kredit
geht? Die Unternehmergemeinschaft ECK
& OBERG ist banken- und produktunab-
hangig, Gbernimmt die gesamte Abwick-
lung der Finanzierung und vermittelt

ginstige Finanzierungen — héufig bis zu
0,5% ginstiger als die Hausbank. Wo es
maglich ist, verbindet sie diese mit staatli-
chen Fordermitteln.

Davon gibt es viele. Doch die meisten
Immobilienerwerber gehen achtlos an
ihnen voruber. Aus Unwissen? Immobi-
lienkaufmann  Christian  Eck erklart:
»Kunden, die unsere Beratung in Anspruch
nehmen, kennen die einzelnen Programme
des Bundes und der Lander nicht. Nach
intensiver Fordermittelrecherche bauen wir
die Zuschiisse in die Finanzierung mit
ein.“ Diese geschickte Kombination mit
Fordergeldern bedeutet fir den Kunden

glinstigere Zinsen und somit eine
immense Ersparnis. Eck erwéhnt
einen weiteren Vorteil: ,,Der Kunde
hat eine Hausbank. Wir haben 18.“
Denn ECK & OBERG kooperiert
bundesweit mit 18 Bankpartnern.
Dadurch hat die Unternehmerge-
meinschaft mehr Spielraum. Aus
den 18 Bankpartnern suchen die
Berater den glnstigsten fur das
Bau- oder Kaufvorhaben heraus.
Lehnt die eine Bank eine Finanzie-
rung ab, reichen die Berater sie bei
der néachsten ein. ,,Die Chance, dass
einer unserer Partner der Finanzie-
rung zustimmt, ist sehr groB®,
erklért Eck. Cornelia und Carsten
Fensch, die ein Haus in Probstei-
erhagen bauten, erhielten Gber ECK
& OBERG ein ginstigeres Darle-
hen als eines von der Bank. ,, Trotz
Honorar firr die Vermittlung sparen
wir am Ende“, berichtet das Ehe-
paar. Die Justizangestellte und der
Polizeibeamte fanden die Beratung
toll, weil ,alles Hand und FuR
hatte*, erklart Herr Fensch. Auch
Burokauffrau Angelika Franz und
Kraftwerksmeister Thomas
Schmidt, die eine Doppelhaushalfte
in Probsteierhagen kauften, waren
,von der fantastischen Abwick-
lung” im Hause ECK & OBERG
begeistert.

Doch nicht nur die Vermittlung von
glnstigen  Finanzierungen  und
fachliche Kompetenz zeichnet das
Familienunternehmen aus. Mensch-
lichkeit und Zeit im Umgang mit
den Kunden spielen eine wichtige
Rolle. Dies erlebte inshesondere das
Ehepaar Gerd und Petra Rojahn.

Der Schiffstankwart und seine Frau
sind sehr dankbar fur die Flrsorge
bei all den problematischen Um-
standen, die die Abwicklung ihres
Hauskaufs immens verzdgerten.
Der Hausverkaufer war insolvent,
etliche Unterlagen fehlten und der
Nachlassverwalter war noch nicht
mal mehr zustdndig. Das alles
kostete Zeit und vor allem Nerven:
»Allein hétten wir das nie gepackt.
Wir wurden in allen Fragen und
Entscheidungen sehr gut betreut
und haben grofe Unterstiitzung
erfahren.” Alle Mitarbeiter handeln
nach dem Grundsatz ,,mit Werten
in Flhrung gehen®. Sie vermitteln
dem Kunden Vertrauen, Aufrich-
tigkeit und Zuverléassigkeit. Der
Kunde steht im Mittelpunkt. ,,Wir
wurden erstklassig behandelt. Es
war immer genug Zeit, so dass wir
ohne Termindruck waren®, erzah-
len Cornelia und Carsten Fensch.
Das Paar Angelika Franz und
Thomas Schmidt war erstaunt, ,,wie
flexibel die Mitarbeiter in ihrer
Zeitplanung sind. Auch in den
Abendstunden standen noch An-
sprechpartner zur Verfligung.*

Heutzutage steht der interessierte

Immobilienbesitzer ~ vor  einem
riesigen, kaum  Uberschaubaren
Angebot an Produkten. Neben

Standardware gibt es Variations-
mdglichkeiten, die einer Finanzie-
rung die besondere Note verleihen.
Fir jeden Kunden wird eine indivi-
duelle Lésung gefunden. Das
erfordert persdnliche und intensive
Gespréche, die nicht nur in den
Blrordumen im Hause ECK &

OBERG gefiihrt werden, sondern selbst-
verstandlich auch beim Kunden — ob sein
Wohnort Miinchen oder Kiel ist. Von
diesem auf die Situation mageschneider-
ten Angebot sind die meisten begeistert.
Bevor die Berater ein individuelles
Konzept entwickeln, kléren sie vier
grundlegende Fragen: ,Was kann der
Kunde sich leisten? Wie kalkuliert er
seine Finanzierung? Welche Mdoglichkei-
ten gibt es fir ihn? Wie profitiert er von
Fordergeldern?* Der Kunde erféhrt
sowohl Chancen als auch Risiken der in
Frage kommenden Anlage. Die Beratung
empfinden die meisten als kompetent und
transparent. ,,Wir als Kunden haben
wirklich verstanden, wie die Finanzie-
rung funktioniert, sagt Carsten Fensch.
Und Angelika Franz ergénzt: ,Alle
Anforderungen wurden schnell und
zielgerecht umgesetzt.“ Die Fachleute
von ECK & OBERG gehen explizit auf
die Wiinsche ihrer Kunden ein. Diese
merken deutlich, dass ihre Interessen im
Vordergrund stehen und nicht die einer
Bank, wie Herr und Frau Fensch betonen.
Das Ehepaar fihlte sich auch nach
Abschluss der Finanzierung sehr gut
beraten, auch bei Angelegenheiten, die
nicht die Finanzierung betrafen.

Ebenso flihlten sich Angelika Franz und
lhr Lebensgeféhrte gut aufgehoben: ,,Die
Mitarbeiter waren - auch in heiklen
Situationen - immer freundlich und
standen mit Rat und Tat zur Seite. Sie
haben wirklich das Unmégliche méglich
gemacht.”

Gerd und Petra Rojahn ,sind froh, dass
wir uns fir eine Finanzierung Uber das
Kieler Familienunternehmen entschieden
haben.” Dank der engagierten Mitarbeiter
kénnen sie sich ihren Wunsch vom
Einfamilienhaus in Kéhn erfillen. Fami-
lie Fensch, Frau Franz und Herr Schmidt
sowie Ehepaar Rojahn wirden ihre
Finanzierung jederzeit wieder in die
Hande von ECK & OBERG legen.

Ehepaar Rojahn ist Gberaus zufrieden
mit der umfassenden Beratung bei
ihrer Immobilien-Finanzierung



